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ВСТУП 

Функціонування сучасного механізму, яким сьогодні є світова економіка,
характеризується глобальними процесами взаємодії всіх її складових. Однією з
основних цих складових виступає міжнародна торгівля, яка охоплює переважну
частину  міжнародних  економічних  відносин.  Тому  вивчення  студентами
дисципліни “Міжнародна торгівля” є складовою частиною підготовки фахівців
з міжнародної економіки. 

Предметом  курсу «Міжнародна  торгівля»  є   економічні  відносини  в
галузі міжнародного обміну товарами та послугами. 

Дисципліна  «Міжнародна  торгівля»  тісно  пов'язана  і  є  логічним
продовженням  курсів  «Міжнародна  економіка»,  «Міжнародні  фінанси»,
«Міжнародне  право»,  «Міжнародні  організації»,  «Міжнародна  економічна
діяльність України». 

Основною  метою викладання  дисципліни «Міжнародна  торгівля» є
формування  системи  теоретико-прикладних  знань  про  сучасну  роль,
функціональне  наповнення  та  інструментарій  міжнародної  торгівлі  у
висококонкурентному середовищі.

Завдання,  що  мають  бути  вирішені  у  процесі  викладання  дисципліни,
спрямовані на:

- вивчення форм організації та інструментів державного регулювання
міжнародної торгівлі;

- вивчення  практики  наднаціонального  регулювання  міжнародних
торговельних відносин; 

- набуття  вмінь  розраховувати  й  аналізувати  основні  показники
міжнародної торгівлі; 

- набуття навичок документального оформлення торговельних угод.
Внаслідок вивчення курсу „ Міжнародна торгівля ” студент повинен : 

знати: 
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- теоретичні концепції, етапи і показники розвитку міжнародної торгівлі;
- сучасні форми та методи міжнародної торгівлі;
- системи регулювання міжнародної торгівлі на різних рівнях;
- послідовність  основних  процедур  щодо  укладання  міжнародних

комерційних контрактів;
- організацію процесу виконання укладених торговельних контрактів;
- нормативно-правове  регламентування  міжнародних  комерційних

контрактів та врегулювання міжнародних комерційних спорів.

вміти: 
 -  застосовувати  здобуті  теоретичні  знання  на  практиці  в  складній  і

динамічній сфері міжнародного економічного співробітництва; 
-  розраховувати  показники розвитку міжнародної торгівлі та аналізувати

їх; 
- розробляти міжнародний комерційний контракт по певному виду товару.

Основною метою методичних рекомендацій з дисципліни "Міжнародна
торгівля" є надання студентам допомоги при вивченні курсу. 

Тематика  семінарських  занять  включає  розгляд  питань  лекційного
матеріалу.

Практичні  заняття  допоможуть  студентам  закріпити  теоретичні
положення  дисципліни.  Представлені  задачі  рекомендується  розв'язувати  на
практичних заняттях та у вигляді індивідуальної роботи студентів. 

Самостійна робота включає вивчення питань, які не були розглянуті на
лекції та підготовку і написання реферату. 

Тестові завдання допоможуть перевірити студентам їх знання. 
Список  рекомендованої  літератури  дозволить  студентам  краще

зорієнтуватись  при  вивченні  теоретичних  питань,  вирішенні  практичних
завдань та написанні реферату. 
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ТЕМАТИЧНИЙ ПЛАН ДИСЦИПЛІНИ

№ 
теми

Назва теми Кількість годин
всього лекції семінари самостійна

робота
індивідуальні
заняття

Модуль 1. Організація та регулювання міжнародної торгівлі

1.
Торгівля в системі 
міжнародного бізнесу

14 2 4 8 -

2.
Форми міжнародної 
торгівлі

15 4 2 8 1

3.
Методи міжнародної 
торгівлі

18 4 4 9 1

4.
Регулювання 
міжнародної торгівлі

13 2 2 8 1

Модуль 2. Міжнародний комерційний контракт: суть, структура та процедура
укладання

5.
Система міжнародних 
комерційних 
контрактів

14 2 2 8 2

6.

Структура і зміст 
міжнародного 
комерційного 
контракту

12 2 2 8 -

7.

Укладання 
міжнародних 
комерційних 
контрактів

12 2 2 8 -

Модуль 3. Виконання контрактів, врегулювання торговельних суперечок та
торговельна політика України

8.

Виконання 
міжнародних 
комерційних 
контрактів

12 2 2 8 -

9.

Правила і процедури 
врегулювання 
торговельних 
суперечок

10 2 2 6 -

10.
Сучасна торговельна 
політика України

15 2 2 10 1

Всього 135 24 24 81 6
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ТЕМАТИКА ТА ЗМІСТ СЕМІНАРСЬКИХ ЗАНЯТЬ

Модуль 1. Організація та регулювання міжнародної торгівлі

Тема 1. Торгівля в системі міжнародного бізнесу 

1. Сутність міжнародної торгівлі та її специфічні риси. 
2. Еволюція концепцій міжнародної торгівлі.
3. Етапи розвитку міжнародної торгівлі.
4.  Якісні та кількісні ознаки сучасного етапу зовнішньоторговельного

розвитку країн світу.
5. Характеристика показників міжнародної торгівлі.

Рекомендована література:

[5], [7], [8], [9], [10], [11], [12], [14], [18], [19], [21], [ 25], [26].

Тема 2. Форми міжнародної торгівлі

1. Систематизація форм міжнародній торгівлі.
2. Класифікація товарів у міжнародній торгівлі.
3. Форми міжнародної торгівлі за специфікою регулювання.
4. Форми міжнародної торгівлі відносно предмета торгівлі.
5.  Форми міжнародної торгівлі відносно способу та організації 

взаємовідносин між партнерами.

Рекомендована література:

[5], [7], [8], [9], [10], [11], [12], [13], [17], [19], [21], [25], [26].

Тема 3. Методи міжнародної торгівлі

1. Сутність та систематизація методів міжнародної торгівлі.
2. Прямий метод міжнародної торгівлі.
3. Міжнародна торгівля через посередників.
4. Міжнародна торгівля через товарні біржі та аукціони.
5. Світовий досвід організації та проведення міжнародних тендерів.
6. Міжнародні виставки та ярмарки та їх роль в міжнародній торгівлі.

Рекомендована література:

[5], [8], [9], [10], [11], [12], [25], [26].
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Тема 4. Регулювання міжнародної торгівлі

1. Типи торгової політики в залежності від ступеня втручання 
держави в міжнародну торгівлю.

2. Рівні державного регулювання міжнародної торгівлі.
3. Митно - тарифне регулювання міжнародної торгівлі.
4. Нетарифне регулювання міжнародної торгівлі.

Рекомендована література:
[2], [3], [5], [7], [8], [9], [10], [11], [13], [15], [16], [17], [20], [21], 

[22], [24], [25].

Модуль 2. Міжнародний комерційний контракт: суть, 
структура та процедура укладання

Тема 5. Система міжнародних комерційних контрактів

1. Міжнародна комерційна операція та місце контракту в ній. 
2. Сутність міжнародного комерційного контракту, його основні 

ознаки та принципи.
3. Класифікація міжнародних комерційних контрактів.

Рекомендована література:

[5], [6], [8], [9], [10], [11], [12], [15], [26].

Тема 6. Структура і зміст міжнародного комерційного контракту

1. Структура і зміст міжнародного комерційного контракту.
2. Умови міжнародного комерційного контракту.
3. Типові форми контракту.

Рекомендована література:

[4], [5], [6], [8], [9], [11], [12], [13], [15], [20], [22], [24], [26].

Тема 7. Укладання міжнародних комерційних контрактів

1. Проведення попередніх переговорів.
2. Способи укладання контракту.
3. Узгодження умов міжнародних комерційних контрактів та їх 
підписання.

Рекомендована література:

[4], [5], [6], [8], [9], [11], [12], [15], [26].
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Модуль 3. Виконання контрактів, врегулювання торговельних
суперечок та торговельна політика України

Тема 8. Виконання міжнародних комерційних контрактів

1. Матеріальна стадія виконання міжнародних комерційних контрактів.
2. Техніко-юридична  стадія  виконання  міжнародних  комерційних

контрактів.
3. Способи забезпечення виконання зобов’язань за контрактом.

Рекомендована література:

[4], [6], [8], [11], [12], [15].

Тема 9. Правила і процедури врегулювання торговельних суперечок

1. Процедури врегулювання міжнародних комерційних спорів.
2. Міжнародні арбітражні інституції.
3. Виконання арбітражних та судових рішень.

Рекомендована література:

[6], [8], [11], [12], [15], [16], [23].

Тема 10. Сучасна торговельна політика України

1. Інтеграція України до СОТ.
2. Сучасний стан і тенденції розвитку зовнішньої торгівлі України 

товарами.
3. Зовнішня торгівля України послугами.
4. Особливості міжнародного технологічного обміну в Україні.

Рекомендована література:

 [1], [2], [3], [4], [5], [8], [9], [12], [21].
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ТЕМАТИКА ТА ЗМІСТ ПРАКТИЧНИХ ЗАНЯТЬ 

Тема 1. Торгівля в системі міжнародного бізнесу 

За  дача     1.  

Економіка Болгарії  в  2004 р.  характеризувалась наступними даними (у
млн. дол. США.):

 експорт товарів складає 35029;
 імпорт товарів оцінюється в 36104;
 експорт послуг складає 10204;
 імпорт послуг оцінюється в 8224;
 резиденти країни отримують дивідендний дохід  від  прямих

інвестицій за кордоном у розмірі 604;
 уповноважений урядом банк  здійснює процентні  виплати  у

розмірі  2552  в  рахунок  обслуговування  державної  зовнішньої
заборгованості країни;

 односторонні поточні трансферти за кордон рівні 2391;
 відплив капіталу з країни складає 4178;
 приплив капіталу в країну оцінюється в 7612.

Використовуючи ці дані, розрахуйте величину сальдо:
1.   рахунку поточних операцій;
2.   рахунку операцій з капіталом та фінансових операцій;
3.   платіжного балансу країни.

За  дача     2  .     

Затрати робочого часу в Україні та США на виробництво товарів А, Б, В,
Г такі:

Товари США Україна
А 10 50
Б 20 80
В 40 120
Г 6 36

1. За  якими  товарами  США  має  найбільшу  абсолютну  перевагу  перед
Україною?

2. Якщо в США заробітна плата в 5 разів вище ніж в Україні, які товари
будуть продукуватися в Україні, а які в США?

3. Покажіть вигідність торгівлі для кожної з країн.
4. Як зміниться торгівля, якщо різниця у заробітних платах скоротиться до 4

разів.
Проаналізуйте отримані результати.
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Задача 3. 

Україна  експортує  та  імпортує  три  групи  товарів  при збалансованій
зовнішній торгівлі (зовнішньоторговельне сальдо дорівнює 0). 

Товар Експорт, дол. США Імпорт, дол. США
А 250 200
Б 350 300
В 400 500

Розрахуйте рівень внутрішньогалузевої торгівлі та поясніть результат.

Задача 4.

Подано інформацію щодо параметрів виробництва в країнах  А і Б:

Види продукції Країна А Країна Б
Витрати праці на 1 продукції, одиниць

Олія 25 10
Картопля 20 18

1) Знайдіть та поясніть:
1.1. Яка країна має абсолютні переваги у виробництві картоплі? олії?
1.2. Яка країна має порівняльні переваги у виробництві картоплі? олії?
1.3. На якому товарі варто спеціалізуватися країні А? Б?
2) Побудуйте криву виробничих можливостей:
2.1.  для  обох  країн  окремо  і  разом  до  спеціалізації,  за  умови  що  сума
робочого часу становить 1800 людино-годин;
2.2. для обох країн після спеціалізації, якщо країни торгують між собою і
ціна на світовому ринку складає: 1,5 олії = 1 картоплі. 

Задача 5.

Зовнішня  торгівля  Канади  з  країнами  ЄС  та  США  в  2005  р.
характеризувалась  такими  даними:  експорт  –  19206,8  млн.  дол.  США  та
368577,3  млн.  дол.  США  відповідно;  імпорт  –  29285,6  млн.  дол.  США  та
259783,9 млн.  дол.  США відповідно.  Розрахуйте  торгове  сальдо  та  торговий
обіг по кожній країні та проаналізуйте отримані результати.

Тема 3. Методи міжнародної торгівлі
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Задача 1.
 

Німецька фірма планує експортувати кухонний мікропроцесор до США
на  умовах  ФОБ  Гамбург.  У  результаті  вивчення  американського  товарного
ринку були отримані такі дані:

- роздрібна ціна продажу аналогічного товару споживачеві на
внутрішньому ринку США складає 400 дол., включаючи податок з продажу, 
що становив 8,25% від роздрібної ціни;

- націнка імпортера становить 100% від обсягу продажу фірми;
- націнка оптовика — 30% від обсягу продажів імпортера; 
- націнка роздрібного торговця — 100% від обсягу продажу оптовика;
- митний збір складає 9% від ФОБ;
- вартість одержання вантажу з митниці та складування після прибуття — 
3% від СІФ;
- вартість накладних витрат (фрахт, транзит, страхування) — 15% від 
ФОБ.

Розрахуйте  ціну  пропозиції  ФОБ  Гамбург.  Розробіть  можливі  цінові
варіанти пропозиції для фірми.

Задача 2.

Вартість предмета угоди в межах міжнародного лізингу становить 1млн.
дол. Кредитна ставка — 22% річних; комісійні — 10% річних.

Визначити загальну суму витрат лізингоодержувача і  виявити переваги
лізингу в порівнянні з купівлею устаткування в кредит під відсоток на рівні
дисконтної ставки НБУ.

Тема 4. Регулювання міжнародної торгівлі

За  дача   1  .  

Ставка українського імпортного тарифу на закордонний одяг становить
29 %, на тканини - 5%, на фурнітуру - 2%. Вартість тканин становить 44 %
вартості одягу, а вартість фурнітури 3% вартості одягу.

Розрахуйте ефективний рівень тарифу:
1.  за умов вказаних вище;
2.  якщо імпортне мито на готовий одяг збільшиться до 40%.
Зробіть висновки на основі одержаних розрахунків.

За  дача   2. 
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Країна А виробляє літаки за ціною одного літака на внутрішньому ринку
—  60  млн.  дол.  50%  матеріалів  і  комплектуючих,  які  необхідні  для
виробництва,  закуповуються  за  кордоном.  Частка  вартості  імпортних
комплектуючих  у  ціні  кінцевої  продукції  дорівнює  25%.  Припустимо,  що  з
метою  захисту  національних  виробників  і  підтримання  зайнятості  країна  А
запроваджує  ставки  мита  на  імпортний  літак  у  розмірі  15%,  а  на  імпортні
матеріали та комплектуючі, що використовуються в літакобудуванні, — 10%. 

Визначити фактичний рівень митного захисту літакобудування в країні А.

За  дача   3.

Росія  імпортує  арахіс  за  ціною 10  дол.  за  мішок.  Припустимо,  що  на
внутрішньому  ринку  арахісу  криві  попиту  і  пропозиції  представлені
рівняннями:  D = 400 -  10Р,  S = 50 +  5Р.  Припустимо,  що уряд Росії  бажає
обмежити імпорт арахісу до 50 мішків і запроваджує імпортну квоту. 

Розрахуйте,  наскільки  скоротиться  обсяг  імпорту  та  розмір  програшу
споживачів.

За  дача 4.  

Бразилія запроваджує тариф на експорт цукру в розмірі 20 дол. за тонну.
На основі даних, наведених у таблиці, розрахуйте чистий ефект від введення
експортного мита для національного добробуту Бразилії.

Показники Без тарифу 3 тарифом

Світова ціна цукру 300 дол. за т 300 дол. за т
Обсяг внутрішнього споживання 6 млн. т 8 млн. т
Обсяг внутрішнього виробництва 22 млн. т 20 млн. т

Покажіть розв'язок графічно.

За  дача 5.  

Урядом  Угорщини  прогнозується  розширення  обсягів  виробництва  у
галузі машинобудування з 200 до 320 тис. виробів на рік. Заплановано надання
субсидії у розмірі 65 грн. на одиницю продукції. Відтворіть ситуацію графічно.
Розрахуйте  витрати  державного  бюджету  на  надання  субсидії,  виграш
вітчизняних товаровиробників, витрати на розширення виробництва. Які зміни
викличе надання субсидії у довгостроковому періоді?

Тема 7. Укладання міжнародних комерційних контрактів
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Задача 1.

Імпортер з Токіо одержує одночасно від двох експортерів пропозиції на
постачання товарів однакової якості на різних умовах.
Пропозиція 1:

- умови постачання: СІР Токіо;
-  умови платежу: 20% у момент постачання товарів;
- 40% через 3 місяці після постачання;
- 40% через 6 місяців після постачання;
- пропонована ціна: 500 тис. Euro.

Пропозиція 2:
- умови постачання: FOB Нью-Йорк;
- умови платежу: документарний безвідзивний акредитив;
- пропонована ціна: 300 тис. дол.;
- тривалість транспортування Нью-Йорк—Токіо 15 днів;
- вартість фрахту і страховки Нью-Йорк—Токіо 9 тис. Euro;
- вантажно-розвантажувальні роботи складуть 1 тис. Euro;
- рефінансування на термін до 90 днів за дисконтною ставкою 7%;
- можливість використання кредиту на ринку євромарок максимум на 6

місяців за твердою відсотковою ставкою 8,5%;
• валютний курс дол/Euro — 0,988/0,990.
Встановити, яка з двох пропозицій є для імпортера вигіднішою.

Задача 2.

Німецька  машинобудівна  фірма  з  Гамбурга  здійснює  постачання  10
верстатів загальною масою 10,8 і  і  обсягом близько 25 м3 на умовах CIF до
Калькутти.  Вартість  устаткування,  що  поставляється,  600  тис.  Euro.
Експедиторською  службою  запропоновані  такі  варіанти  можливих
транспортних витрат:

• морський фрахт Гамбург—Калькутта. включаючи страховку і накладні
витрати, — 25 719 Euro. Тривалість постачання — 24 дні;

•  повітряний  фрахт  Гамбург—Калькутта,  включаючи  страховку  та
накладні витрати, — 62 111 Euro. Тривалість — 2 дні;

• комбіноване транспортування (залізничний—морський транспорт) через
Брест, включаючи страховку та накладні витрати, — 21 311 Euro. Тривалість —
38 днів.

Визначити  спосіб  транспортування  верстатів,  виходячи з  транспортних
витрат.

Тема 10. Сучасна торговельна політика України
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Задача 1.     

Зовнішня торгівля України у 2005 році характеризувалась такими даними
(млн. дол. США)

Показник Всього Країни
СНД

Країни ЄС

Експорт товарів 34228,4 10730,6 9201,6
Імпорт товарів 36136,3 17029,3 11871,3

Розрахуйте:
1) торгове сальдо щодо кожного інтеграційного об'єднання;
2) відносну частку країн СНД в українському експорті й імпорті;
3) відносну частку країн ЄС в українському експорті та імпорті;
Результати проаналізуйте.

Задача 2.

Зовнішня  торгівля  товарами  та  послугами  України  характеризувалась
такими даними, млн. дол. США:

Показники 2003 р. 2004 р.

Експорт 27314,8 37974
Імпорт 24478,1 31055,4
ВВП 50158,34 65115,66

Розрахуйте :
1) коефіцієнт покриття експортом імпорту чи імпортом експорту;
2) експортну, імпортну та зовнішньоторговельну квоти.

Проаналізуйте отримані результати.

Задача 3.

В  2004  р.  з  України  було  експортовано  мінеральні  продукти  на  суму
4324,3 млн. дол. США, недорогоцінні метали та вироби з них на суму 13048
млн. дол. США, продукцію хімічної та пов’язаних з нею галузей промисловості
вартістю  2781,9  млн.  дол.  США.  Розрахуйте  товарну  структуру  експорту
основних товарів України та зобразіть її діаграмою.
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ТЕМАТИКА ТА ЗМІСТ САМОСТІЙНОЇ РОБОТИ 

Важливе  місце  у  самостійній  роботі  студентів  займає  написання
рефератів.  Мета  написання  реферату полягає  в  закріпленні  та  поглибленні
теоретичних знань, набутих студентом у процесі вивчення курсу, вироблення
уміння  самостійно  працювати  з  навчальною  та  спеціальною  літературою  і
статистичними  матеріалами,  робити  узагальнення  і  висновки.  Структура
реферату  включає:  титульний лист,  план,  вступ,  основну частину,  висновки,
список  використаної  літератури.  В  основній  частині  необхідно  представляти
таблиці,  графіки,  діаграми.  Посилання  по  тексту  на  літературу  обов'язкове.
Список використаних джерел має складати не менше 5 назв. Обсяг реферату
повинен складати 10-15 сторінок друкованого тексту. Після перевірки реферату
викладач проводить зі студентом співбесіду. 

Тема 1. Торгівля в системі міжнародного бізнесу 

1. Меркантилізм.
2. Теорії абсолютних і відносних переваг.
3. Теорія конкурентних переваг М. Портера.
4. Характеристика  чинників,  що  зумовлюють  необхідність

виникнення міжнародної торгівлі.
5. Проблеми, що виникають в міжнародній торгівлі.

Реферати: 

1. Неотехнологічні теорії міжнародної торгівлі. 
2. Сучасний стан та тенденції розвитку міжнародної торгівлі. 

Рекомендована література:

[5], [7], [8], [9], [10], [11], [12], [14], [18], [19], [21], [ 25], [26].

Тема 2. Форми міжнародної торгівлі

1. Класифікація послуг згідно МВФ, Світового банку та СОТ.
2. Мета впровадження та структура номенклатури Гармонізованої 

системи опису і кодування товарів.
3. Основні тенденції на міжнародному ринку транспортних послуг.
4. Міжнародна торгівля патентами та ліцензіями.
5. Характеристика основних видів міжнародної зустрічної торгівлі.
6. Переваги та недоліки міжнародної електронної торгівлі.
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Реферати: 

1. Міжнародна торгівля промисловими та сировинними товарами.
2. Особливості формування і сучасні тенденції розвитку міжнародної 

торгівлі послугами.
3. Сучасний стан розвитку міжнародної торгівлі продукцією 

інтелектуальної праці.

Рекомендована література:

[5], [7], [8], [9], [10], [11], [12], [13], [17], [19], [21], [25], [26].

Тема 3. Методи міжнародної торгівлі

1. Переваги і недоліки прямого та непрямого методів міжнародної торгівлі.
2. Активна, пасивна та змішана транзитна торгівля. 
3. Міжнародна торгівля через лізингові компанії.
4. Основні види угод на міжнародних товарних біржах.
5. Стадії та техніка проведення міжнародних аукціонів.

Реферати:

1. Характеристика видів торговельно-посередницьких фірм, які здійснюють 
міжнародну торгівлю. 

2. Особливості проведення та тенденції розвитку міжнародних товарних 
аукціонів.

Рекомендована література:

[5], [8], [9], [10], [11], [12], [25], [26].

Тема 4. Регулювання міжнародної торгівлі

1. Основні форми протекціонізму.
2. Основні функції та напрями діяльності Комісії ООН з права 

міжнародної торгівлі.
3. Адміністративні та економічні методи регулювання зовнішньої 

торгівлі.
4. Характеристика рівнів митно-тарифного регулювання в практиці 

країн світу. 
5. Економічні наслідки введення мита.
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Реферати: 

1. Характеристика основних міжнародних організацій з регулювання 
міжнародної торгівлі та сприяння її розвитку.

2. Міжнародне регулювання торгівлі послугами.
3. Міжнародне регулювання ринку технологій.

Рекомендована література:
[2], [3], [5], [7], [8], [9], [10], [11], [13], [15], [16], [17], [20], [21], [22], [24], [25].

Тема 5. Система міжнародних комерційних контрактів

1. Класифікація міжнародних комерційних операцій. 
2. Характеристика етапів проведення міжнародної комерційної операції.
3. Види міжнародних комерційних контрактів купівлі-продажу товарів.
4. Види міжнародних комерційних контрактів в галузі торгівлі продукцією 

інтелектуальної праці.

Реферати: 

1. Міжнародні контракти з надання посередницьких послуг.
2. Контракти у сфері міжнародного туризму.

Рекомендована література:

[5], [6], [8], [9], [10], [11], [12], [15], [26].

Тема 6. Структура і зміст міжнародного комерційного контракту

1. Структура та зміст міжнародного комерційного контракту купівлі-
продажу товарів.

2. Основні умови та зміст міжнародних орендних контрактів. 
3. Зміст основних умов міжнародного комерційного контракту 

купівлі-продажу консультативних послуг.
4. Структура та зміст міжнародних ліцензійних угод.
5. Торгові звичаї.

Реферати: 

1. Структура та зміст міжнародних комерційних контрактів купівлі-
продажу результатів творчої діяльності. 

2. Структура та зміст міжнародних комерційних контрактів купівлі-
продажу інжинірингових послуг.

Рекомендована література:

[4], [5], [6], [8], [9], [11], [12], [13], [15], [20], [22], [24], [26].
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Тема 7. Укладання міжнародних комерційних контрактів

1. Необхідні  умови  для  виникнення  юридично-значимого  міжнародного
комерційного контракту. 

2. Складання протоколу про наміри та попереднього контракту.
3. Форма та мова міжнародного комерційного контракту.
4. Нормативно-правове  регламентування  укладання  міжнародних

комерційних контрактів.

Реферати: 

1. Особливості укладання міжнародних орендних контрактів.
2. Особливості укладання міжнародних комерційних контрактів купівлі-

продажу інжинірингових послуг.

Рекомендована література:

[4], [5], [6], [8], [9], [11], [12], [15], [26].

Тема 8. Виконання міжнародних комерційних контрактів

1. Вимоги до пакування при виконанні  міжнародного комерційного 
контракту.

2. Види та вимоги до маркування при виконанні  міжнародного 
комерційного контракту.

3. Класифікація зовнішньоторговельних документів, що підтверджують 
виконання міжнародного комерційного контракту.

Реферати: 

1. Характеристика сертифікатів, що супроводжують  міжнародні 
комерційні контракти. 

2. Організація контролю за виконанням контрактних зобов’язань.

Рекомендована література:

[4], [6], [8], [11], [12], [15].

Тема 9. Правила і процедури врегулювання торговельних суперечок

1. Основні переваги міжнародного арбітражу.
2. Європейський арбітраж.
3. Арбітражний суд Міжнародної торгової палати.
4. Характеристика та специфічні особливості Американського арбітражу.
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Реферати: 

1. Врегулювання торговельних суперечок Комісією ООН з прав 
міжнародної торгівлі.

2. Процедура врегулювання торговельних суперечок у рамках 
СОТ.

Рекомендована література:

[6], [8], [11], [12], [15], [16], [23].

Тема 10. Сучасна торговельна політика України

1. Законодавчо-правові аспекти регулювання зовнішньоекономічної 
діяльності підприємств України.

2. Сучасний стан і тенденції розвитку зовнішньої торгівлі України з 
країнами Європейського Союзу.

3. Зовнішня торгівля України товарами, послугами та правами 
інтелектуальної власності  з Росією.

4. Інжиніринг та франчайзинг в системі зовнішньоторгових операцій 
України.

Реферати: 

1. Регулювання зовнішньоторговельних операцій в Україні.
2. Сучасні тенденції розвитку та напрями поліпшення товарної та 

галузевої структури зовнішньоекономічної діяльності України.

Рекомендована література:

 [1], [2], [3], [4], [5], [8], [9], [12], [21].
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ТЕСТОВІ ЗАВДАННЯ ДЛЯ ПЕРЕВІРКИ ЗНАНЬ

СТУДЕНТІВ

1. Теорія життєвого циклу товару на світовому ринку була розроблена:
А. Р. Верноном; 
Б. В. Леонтьєвим;
В. С. Ліндером;
Г. М. Портером.

2. До теорій неотехнологічного напряму відноситься теорія: 
А. Абсолютних переваг; 
Б. Життєвого циклу продукції;
В. Порівняльних переваг;
Г. Технологічного розриву.

3. Ризик, пов'язаний з неможливістю переказу коштів у країну експортера
через  валютні  обмеження  в  країні  імпортера,  в  міжнародній  торгівлі
називається:

А. Валютним;
Б. Трансферним;
В. Кредитним;
Г. Суверенним.

4. Зовнішньоторговельний оборот країни - це:
А. Різниця між експортом та імпортом в вартісному вираженні;
Б. Сума експорту та імпорту в вартісному вираженні;
В. Сума експорту та імпорту в натуральному та вартісному вираженні;
Г. Різниця між експортом та імпортом в натуральному та вартісному

вираженні. 

5. До показників результативності міжнародної торгівлі належить:
А. Зовнішньоторговельний оборот на душу населення;
Б. Зовнішньоторговельний оборот;
В. Квота зовнішньоторговельного обороту;
Г. Зовнішньоторговельне сальдо.

6. Якщо товарний експорт перевищує імпорт, то сальдо:
А. Платіжного балансу додатне;
Б. Балансу з поточних операцій від'ємне;
В. Торговельного балансу додатне;
Г. Балансу послуг додатне.
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7. Гармонізована система опису та кодування товарів була розроблена:
А. ГАТТ;
Б. Радою митного співробітництва;
В. ООН;
Г. Генеральною радою СОТ.

8.  Право  власності  на  готову  продукцію  вироблену  з  давальницької
сировини належить:

А. Іноземному замовнику;
Б. Вітчизняному виконавцю;
В. Сторонам відповідно до контракту;
Г. Одному з контрагентів.

9. Предметом продажу за умов міжнародного інжинірингу є:
А. Методи персональних продажів;
Б. Технічна документація;
В. Картотеки постачальників;
Г. Рекомендації щодо гарантійного обслуговування товару.

10.  За  специфікою  регулювання  виділяють  такі  форми  міжнародної
торгівлі:

А. Зустрічну, електронну, преференційну та компенсаційну;
Б. Компенсаційну,  дискримінаційну,  преференційну,  в  режимі

найбільшого сприяння;
В. Звичайну,  в  режимі  найбільшого  сприяння;  дискримінаційну  та

преференційну;
Г. Традиційну, преференційну, компенсаційну та дискримінаційну.

11.  Які  посередницькі  операції  здійснюються  від  імені  торговельного
посередника, але за рахунок експортера?

А. Брокерські операції;
Б. Комісійні операції;
В. Агентські операції;
Г. Операції з перепродажу.

12.  Торговельні  посередники  в  міжнародній  торгівлі  виконують  такі
основні функції:

А. Надають  технічні  послуги,  здійснюють  післяпродажне
обслуговування;

Б. Керують торговельними представництвами;
В. Здійснюють фінансування експортного виробництва;
Г. Надають субвенції.
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13. Стокістами називають:

А. Фірми  в  країні  імпортера,  що  здійснюють  експортно-імпортні
операції на основі договору про консигнаційний склад;

Б. Імпортні фірми, що діють як торговці за договором на основі угоди
про надання їм права на продаж;

В. Фірми, що виконують операції з закупівлі товарів за кордоном для
національних споживачів;

Г. Фірми  в  країні  експортера,  що  здійснюють  імпортно-експортні
операції на основі договору про консигнаційний склад.

14.  Назвіть  торговельного  посередника  в  сфері  зовнішньоекономічної
діяльності, який має право реалізовувати продукцію на будь-якому ринку
та за будь-яку ціну:

А. Дистриб'ютор;
Б. Дилер;
В. Комісіонер;
Г. Торговельний агент.

15. Назвіть умову, яка передбачає зобов'язання торговельного посередника
відшкодувати збитки експортера у разі неплатоспроможності покупця:

А. Оферта;
Б. Індосамент;
В. Коносамент;
Г. Делькредере.

16.  На  підготовчому  етапі  проведення  міжнародного  аукціону  не
відбувається:

А. Огляд товару з боку покупців;
Б. Формування лотів;
В. Публікація каталогу;
Г. Розсилка повідомлення про проведення аукціону продавцям.

17. До міжнародних організацій з регулювання міжнародної торгівлі та 
сприяння її розвитку відносяться:

А. СОТ;
Б. МВФ;
В. ЮНІДО;
Г. Міжнародна торгова палата.

23



18. До тарифних методів регулювання міжнародної торгівлі належать:

А. Квоти;
Б. Ліцензії;
В. Субсидії;
Г. Тарифні квоти.

19. Введення добровільних експортних обмежень:

А. Підносить добробут країни-імпортера;
Б. Може принести виграш країні-експортеру;
В. Є вигіднішим країні-імпортеру, ніж використання імпортної квоти;
Г. Приносить виграш як країні-імпортеру, так і країні-експортеру.

20. Протекціонізм, який спрямований проти окремих країн або певних 
видів товарів називається: 

А. Селективним;
Б. Галузевим;
В. Колективним;
Г. Прихованим.

21. За способом розрахунку виділяють такі митні збори:

А. Постійні та змінні;
Б. Компенсаційні та антидемпінгові;
В. Номінальні та ефективні;
Г. Транзитні та експортні.

22. Зазначте вид мита, що нараховується у % до митної вартості товарів:
А. Специфічне;
Б. Комбіноване;
В. Антидемпінгове;
Г. Адвалорне.

23. Зазначте  кількісні  заходи  нетарифного  регулювання  міжнародної
торгівлі:

А. Ліцензування;
Б. Державні закупівлі;
В. Субсидії;
Г. Технічні бар’єри.
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24. Вищим органом СОТ є:
А. Рада Міністрів;
Б. Палата аудиторів;
В. Генеральна Рада;
Г. Конференція Міністрів.

25. Основним принципом вступу країн до СОТ є принцип:

А. Залучення;
Б. Приєднання;
В. Недискримінації;
Г. Передбачуваності.

26. Який правовий режим встановлюється для підприємств Росії, Білорусі
та Казахстану, якщо Україна укладає з цими країнами митний союз?

А. Режим найбільшого сприяння;
Б. Національний режим; 
В. Спеціальний режим;
Г. Пільговий режим.

27. Тверда оферта – це:

А. Письмова  пропозиція  на  продаж  певної  партії  товару  декільком
покупцям;

Б. Письмова пропозиція на продаж певної партії товару лише одному
покупцеві з визначенням терміну її дії;

В. Письмова пропозиція на продаж з визначенням терміну відповіді;
Г. Пропозиція на продаж певної партії товару.

28. Умови "Інкотермс" 2000 р. розподіляють між продавцем і покупцем:
А. Порядок та умови страхування ризиків;
Б. Відповідальність при здійсненні контрактів;
В. Відповідальність, витрати, ризики при здійсненні контракту;
Г. Порядок, витрати та умови фрахту.

29. До обов’язкових умов міжнародного комерційного контракту 
належить:

А. Арбітраж;
Б. Форс-мажорні обставини;
В. Базисні умови поставки;
Г. Гарантії.
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30. В преамбулі міжнародного комерційного контракту зазначається:
А. Найменування товару.
Б. Кількісна одиниця товару.
В. Маршрут перевезення.
Г. Місце знаходження контрагентів.

31. Претензії, що пред'являються одним контрагентом іншому у зв'язку з
невиконанням умов контракту називаються:

А. Рекламаціями;
Б. Штрафними санкціями;
В. Пенею;
Г. Неустойками.

32.  Контракт  не  вважається  міжнародним,  якщо  він  підписується
сторонами:

А. Різної національної належності;
Б. Різної національної належності, які знаходяться на території однієї 

держави; 
В. Різної національної належності, які підписали контракт у третій 

державі;
Г. Однієї національної належності.

33. Ціна в міжнародному комерційному контракті, яка може бути змінена в
залежності від зміни ринкових цін називається:

А. З наступною фіксацією;
Б. Гарантована;
В. Тверда;
Г. Рухлива.

34. Назвіть базисні умови поставки, за якими покупець проводить митну
очистку товару в країні експорту:

А. EXW, FAS;
Б. ЕХW, FСА;
В. ЕХW, СIF;
Г. DDР, СІР.

35. Умови групи Е (ЕХW) "Інкотермс" 2000 р. означають, що:
А. Усі ризики, що пов'язані з доставкою, несе покупець;
Б. Усі  витрати  і  ризики,  що  пов'язані  з  доставкою  товару  до  місця

призначення несе покупець;
В. Усі  витрати  і  ризики,  що  пов'язані  з  доставкою  товару,  несе

продавець;
Г. Усі витрати щодо транспортування товару несе продавець.
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36. Який вид транспорту використовується при здійсненні контрактів на
умовах FОВ "Інкотермс" 2000 р.?

А. Морський та річковий;
Б. Будь-який;
В. Повітряний;
Г. Залізничний.

37. Згідно з умовою FОВ "Інкотермс" 2000 р. очистку товару від мита на
експорт здійснює:

А. Продавець;
Б. Покупець;
В. За домовленістю;
Г. Згідно з умовами контракту;

38.  Обов'язки  покупця  щодо  поставки  товару  згідно  з  умовою  СРТ
"Інкотермс" 2000 р. означають:

А. Прийняття товару від продавця згідно з контрактом;
Б. Прийняття  товару  згідно  з  пунктом  "Поставка  товару"  від

перевізника в обумовленому місці призначення;
В. Прийняття товару від перевізника;
Г. Прийняття товару від продавця в обумовленому місці.

39. Хто  забезпечує  страхування  вантажів  від  ризиків  покупця  щодо
загибелі або пошкодження товару під час перевезення згідно з умовою СІР
"Інкотермс" 2000 р.?

А. Покупець;
Б. Продавець;
В. Перевізник;
Г. Перевізник за домовленістю з продавцем.

40. Кінцевим етапом укладання міжнародного комерційного контракту є:
А. Парафування тексту контракту;
Б. Підписання контракту;
В. Узгодження умов контракту;
Г. Підготовка проекту контракту.

41.  Візування  кожної  сторінки  міжнародного  комерційного  контракту
підписами уповноважених представників сторін називається:

А. Узгодженням умов контракту;
Б. Акцептом покупця твердої оферти продавця;
В. Підписанням контракту контрагентами;
Г. Парафуванням тексту контракту.
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42. Матеріальна стадія виконання міжнародного комерційного контракту 
включає:

А. Місце виконання контракту;
Б. Підготовку предмету контракту;
В. Оформлення документації;
Г. Організацію технічного обслуговування.

43.  Хто  забезпечує  страхування  вантажів  від  ризиків  покупця  щодо
загибелі або пошкодження товару під час перевезення згідно з умовою СІР
"Інкотермс" 2000 р.?

А. Покупець.
Б. Продавець.
В. Перевізник.
Г. Перевізник за домовленістю з продавцем.

44. Письмове зобов’язання банку, що видається на прохання контрагента
при сплаті кредитора згідно з умовами гарантії всієї суми називається:

А. Банківською гарантією;
Б. Завдатком;
В. Заставою;
Г. Поручительством.

45. Хто  виконує всі  митні формальності щодо вивозу і  ввозу товарів,  а
також  при  необхідності  -  для  транзитних  перевезень,  якщо   контракт
виконується  на  умовах  ЕХW  "Інкотермс” 2000 р.?

А. Покупець за свій рахунок.
Б. Продавець за свій рахунок.
В. Продавець  виконує тільки митні  формальності  щодо  вивозу товарів.
Г. Продавець    виконує    тільки    формальності    щодо    транзитних
перевезень.

46.  З  якого  моменту  всі  витрати  і  ризики  загибелі  товару  або  його
пошкодження несе покупець, якщо контракт виконується на умові  FAS"
Інкотермс" 2000 р.?

А. Коли товар розміщено на борту судна.
Б. Коли покупець отримує товар.
В. Коли   товар    розміщено    вздовж  борту   судна   на   причалі    в
обумовленому порту.

28



Г. Коли товар доставлено в порт.
47. До якого моменту продавець несе всі ризики загибелі або пошкодження
товару згідно з умовою СІF "Інкотермс" 2000 р.?

А. До  моменту  переходу  товару  через  поручні  судна  у  порту
відвантаження.
Б. До моменту доставки товару в порт відвантаження.
В. До моменту отримання товару покупцем.
Г. До моменту отримання товару перевізником.

48. Назвіть базисні умови за якими продавець проводить митну очистку
товару в країні імпорту:

А. DDР, DES.
Б. DDР, DEQ.
В. DDР, СІР.
Г. ЕХW, FСА.

49. Для якого  виду транспорту використовується умова DAF "Інкотермс"
2000 р.?

А. Тільки для морського та річкового.
Б. Будь-якого.
В. Залізничного.
Г. Комбінованих перевезень.

50. Техніко-юридична  стадія  виконання  міжнародного  комерційного
контракту включає:

А. Термін виконання контракту;
Б. Оформлення документації;
В. Місце виконання контракту;
Г. Спосіб виконання.
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ПЕРЕЛІК ПИТАНЬ ДЛЯ ПІДГОТОВКИ ДО ІСПИТУ

1. Етапи розвитку міжнародної торгівлі.
2. Сутність міжнародної торгівлі та чинники, що її зумовлюють.
3. Характеристика специфічних рис міжнародної торгівлі.  
4. Меркантилізм.
5. Теорії абсолютних і відносних переваг.
6. Переваги  та  обмеженості  теорій  абсолютних  і  відносних  переваг  у

міжнародній торгівлі.
7. Теорема Хекшера – Оліна та  парадокс Леонтьєва.
8. Теорія життєвого циклу продукції на світовому ринку та теорія економії на

масштабах виробництва.
9. Теорії  представницького  попиту  С.  Ліндера  та  технологічного  розриву

М. Познера.
10.Теорія конкурентних переваг М. Портера.
11.Основні групи показників розвитку міжнародної торгівлі.
12.Системи класифікації товарів у міжнародній торгівлі.
13. Мета  впровадження  та  структура  номенклатури  Гармонізованої  системи

опису і кодування товарів.
14.Форми  міжнародної  торгівлі  у  відповідності  зі  специфікою  предмета

торгівлі.
15.Форми міжнародної торгівлі відносно способу та організації взаємовідносин

між партнерами.
16.Основні  засоби  електронної  торгівлі.  Переваги  та  недоліки   здійснення

комерційних операцій через мережу Інтернет.
17.Характеристика  простих  та  складних  компенсаційних  угод  та  основні

відмінності між ними. 
18.Специфіка  взаємовідносин  експортера  та  імпортера  при  оренді.

Характеристика основних видів міжнародного лізингу.
19.Переваги  та  недоліки  міжнародної  торгівлі  напряму  та  використання

посередників в міжнародній торгівлі.
20.Сутність  комісійних торговельно-посередницьких  операцій  та  з

перепродажу, які використовуються  в міжнародній торгівлі. 
21.Агентські та брокерські торговельно-посередницькі операції в міжнародній

торгівлі.
22.Характеристика  видів  торговельно-посередницьких  фірм  в  залежності  від

характеру здійснюваних операцій в міжнародній торгівлі.
23.Значення та основні етапи по підготовці міжнародних ярмарок та виставок.
24.Основні види угод на міжнародних товарних біржах. Характеристика етапів

проведення міжнародних товарних бірж.
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25.Основні етапи проведення міжнародних тендерів.
26.Характеристика  основних  рівнів  державного  регулювання  міжнародної

торгівлі.
27.Основні  функції  та  рівні  митно-тарифного  регулювання  в  практиці

міжнародної торгівлі.
28.Характеристика  типів  зовнішньоторговельної  політики  в  залежності  від

масштабів втручання держави в міжнародну торгівлю.
29.Характеристика  фінансових  видів  торговельних  обмежень  нетарифного

регулювання міжнародних торгово-економічних відносин.
30.Характеристика  кількісних  обмежень  нетарифного  регулювання

міжнародних торгово-економічних відносин.
31.Характеристика  прихованих  видів  торговельних  обмежень  нетарифного

регулювання міжнародних торгово-економічних відносин.
32.Характеристика  основних  міжнародних  організацій  з  регулювання

міжнародної торгівлі та сприяння її розвитку
33.Основні  функції  та  напрями діяльності  Комісії  ООН з права міжнародної

торгівлі.
34.Характеристика етапів проведення міжнародної комерційної операції.
35.Міжнародний комерційний контракт: сутність та основні ознаки.
36.Основні принципи міжнародного комерційного контракту.
37.Суть  та  структура  Віденської  Конвенції  ООН  про  договори  міжнародної

купівлі-продажу товарів
38.Класифікація міжнародних комерційних контрактів.
39.Основні та додаткові умови міжнародного комерційного контракту.
40.Умови платежу, які використовуються в міжнародній торгівлі.
41.Характеристика  форм  розрахунків,  які  використовуються  в  міжнародній

торгівлі.
42.Мета, значення та сфера застосування правил «Інкотермсу».
43.Сутність  та  значення  статті  міжнародного  комерційного  контракту

«маркування товару». Види маркування.
44. Характеристика умов, які необхідні для виникнення юридично значимого

міжнародного комерційного контракту.
45.Суть,  специфіка  та  особливості  оформлення  міжнародного  комерційного

контракту. 
46.Способи укладання міжнародного комерційного контракту.
47.Види оферти та акцепту, їх характеристика.
48.Вимоги,  які  повинен  врахувати  продавець  щодо  упакування  товару  при

підготовці його до відвантаження.
49.Основні  умови  та  зміст  міжнародних  орендних  контрактів.  Особливості

укладання міжнародних орендних контрактів.
50.Особливості  укладання  міжнародних  комерційних  контрактів  купівлі-

продажу результатів творчої діяльності.
51.Основні  зовнішньоторговельні  документи,  що  підтверджують  виконання

контракту  за  підготовкою  товарів  до  відвантаження  (відвантажувальні
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документи).
52.Товаросупроводжувальні  документи,  що  підтверджують  виконання

міжнародного комерційного контракту.
53.Фінансові документи (з платіжно-банківських  операцій), що підтверджують

виконання міжнародного комерційного контракту.
54.Зовнішньоторговельні документи, що підтверджують виконання контракту

за забезпеченням виробництва експортного товару.
55.Охарактеризуйте структурні одиниці  міжнародного  арбітражу.
56.Умови, які необхідно врахувати при укладанні арбітражного договору при

врегулюванні міжнародних торгових суперечок.
57.Співпраця між Україною і ГАТТ/СОТ.
58..Особливості  та  сучасні  тенденції  міжнародного  технологічного  обміну  в

Україні.
59.Сучасні тенденції зовнішньої торгівлі України товарами.
60.Сучасні тенденції та особливості зовнішньої торгівлі України послугами. 
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